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Zapraszam do lektury a potem na kurs.
Piotr Majewski

Damian Krysiak, Maverick Polska

Po szkoleniu MAKE the CHANGE na ktérym miatem przyjemnosc¢ by¢ 27 i 28
wrzesnia 2014r musze stwierdzi¢ iz odwaliliscie kawat dobrej roboty dla mnie.
Spojrzatem dzieki temu z nieco innej perspektywy na méj biznes (sprzedaz
internetowa art. dla dzieci). Cata wiedza jakg przekazaliscie jest i bedzie dla mnie
takim kopem w d... do dziatania i ulepszenia tego co zaczatem. W 100% bede
polecat to szkolenie innym moim znajomym, ktorzy rowniez zapatrujg sie w swoj
biznes.

Dziekuje Ci Piotrze za swietne przyktady odnoszgce sie bezposrednio do rozwoju
biznesu i marketingu (...).

Remigiusz Stanistawek, Opiekunlnwestora.pl

Przyjechatem na MtC poniewaz czesto uczestnicze w szkoleniach Piotra i bytem
bardzo ciekaw co ciekawego bedzie chciat nam w tej nowej formule pokazac¢. Co
prawda jestesmy dopiero po pierwszym dniu, ale jedng bardzo istotng rzeczg, ktorg
wyniostem to jest mozliwo$¢ pracy w grupach, pracy w przerwach, pracy nad
biznesem, a nie w biznesie. Czyli takiego pochylenia sie na caty biznes z géry w
sposob, w ktdry czesto na ten biznes nie patrzytem.

Polecitbym to szkolenie przede wszystkim przedsiebiorcom. Zaréwno
poczatkujgcym, po to aby nie popetniali wielu btedéw, ktore w trakcie prowadzenia
biznesu mozna popetni¢, ale rowniez doswiadczonym po to by nieco krytyczniej
spojrzeli na to co robig. By sprobowali spojrze¢ na ten swdj biznes z troche innej
strony i tak jak w moim przypadku, kilka pomystow, ktére pojawity sie na tym
szkoleniu, sam do nich doszedtem, mniej wiecej 10% i zajeto mi to 8 lat, a 90%
nowych pomystéw dostatem podane na tacy.


http://www.czasnaebiznes.pl/kurs/MAKEtheCHANGEpl
http://bit.ly/YFJglI

Wierze w siebie i wiem, ze pewnie bym te elementy sam kiedy$ rozszyfrowat i sam
je zauwazyt tylko mogtoby to sie sta¢ za lat 15, a nie dzisiaj. Tak wiec, jesli chcesz
zmienic¢ swoj biznes dzisiaj, zacznij dziata¢ i MtC bedzie na pewno dla ciebie.

Grzegorz Brajewski, Szpiegomat.pl - analiza cen w sklepach
konkurenc;ji

Nazywam sie Grzesiek Brajewski i pomagam sklepom internetowym zwiekszy¢
sprzedaz. Bardzo serdecznie chciatem poleci¢ szkolenie MtC, poniewaz mozecie
nauczy¢ sie w nim, jak prowadzic biznes i to taki biznes na lata, a najwazniejsze jest
to, ze mozecie sie tego nauczy¢ od praktykow, nie od ludzi, ktérzy przeczytali to w
ksigzkach, ktorzy to przezyli.

Serdecznie polecam i zapraszam.

Radostaw Pogoda

Nazywam sie Radek Pogoda, jestem na MtC z powodu tego, ze chce dzisiaj zmienié¢
funkcjonowanie mojego biznesu, poprawic je, usprawnic i to co dzisiaj widze to
przede wszystkim zaczg¢ od bazy tzn. wroécic¢ do strategii, do tego co na poczatku
wydawato mi sie, co planowatem w swojej gtowie, a z czym dzisiaj bardzo daleko sie
rozmingtem. To szkolenie dato mi dwie rzeczy. Po pierwsze spojrzenie do tytu, na to
zeby wrdci do swoich wartoéci, do bazy, do tego od czego kiedy$ zaczynatem.
Kiedys chciatem bardziej pomagac, chciatem bardziej tworzy¢ dla ludzi, dla klienta.
Dzisiaj bardziej patrze na transakcje, na zamkniecie dnia, miesigca, kwartatu, roku.
Cyfry zamienity w mojej gtowie miejsce satysfakciji tych ludzi, tego co sie dziato z
nimi po sprzedazy itd. Moj najwiekszy klient po pierwszej transakgciji, ktérg ze mnag
zrobit wrocit do mnie 19 razy, a na koncu kupit mnie. Dzisiaj pracuje dla niego jako
menadzer. To jest model, ktéry moge powtarzac¢. Natomiast zeby go powtarza, on
musi stac sie czescig DNA. Czescig tego kawatka biznesu, tego jak sie prezentuje, w
jaki sposéb pokazuje wartoéci, ktore siedzg w ramach moich umiejetnosci, mojego
doswiadczenia czy mojej ustugi. To jest to co wczoraj bardzo mocno na etapie
rozmowy o strategii, o tej bazie, o fundamencie do mnie dotarto. Szkolenie moge
poleci¢ ludziom, ktérzy czuja, ze ich biznes nie idzie tak, jak mégtby iS¢. Siedzi
gdzies z tytu glowy taki diabet, ktory moéwi: Stary, to mogtoby by szybciej, lepiej.



Masz potencjat, masz mozliwosci, umiejetnosci. Ale kazdemu z tych ludzi czegos
brakuje. Jednemu umiejetno$ci zatrudniania wtasciwych ludzi, innemu nawet jak ich
zatrudni, brakuje mozliwosci zatrzymania tych ludzi, zmotywowania ich, zaptacenia
im godnej kwoty, zeby chcieli z nim pracowac na dtuzej. Trzeciemu brak umiejetnosci
wyjscia do partneréw, do ludzi, ktérzy mogliby jego biznes rozbudowac, popchng¢ do
przodu. Czwartemu brakuje odwagi, zeby wyj$¢ na inne rynki, przettumaczy¢ produkt
na jezyk X iis¢ do kraju X albo znalez¢ partnera, ktéry jego model mogtby tam
wprowadzic i np. zy¢ z optat licencyjnych. Kazdy z nas, kto prowadzi biznes od roku,
trzech, pieciu lub zamierza co$ zaczac robi¢, podchodzi do tego z poteznym
doswiadczeniem, umiejetnosciami, talentem, kontaktami, relacjami. Mato kto z nas
ma to co zostato nam pokazane przez ten ostatni dzien, co widzimy juz dzis, ze
skfadajgc te wszystkie elementy w catosc, ktora jest napedzana przez wartosci,
przez spojny system jestesmy w stanie zrobi¢ duzo wiecej, bo bedziemy to robic nie
sami. Mysle ze kazdy z tych, ktéremu sie wydaje, ze jest Zosig samosig, tylko on,
tylko jego wiedza, nazwisko, tylko jego gtos, jego telefon do klienta, tylko on jest w
stanie zatatwi¢ sprawe, powinien tu przyjechac po to zeby sie nauczy¢, ze wartos¢
jest w tym, co potrafisz zrobi¢ poza sobg rekami innych ludzi, ale tez sercami innych
ludzi, ktorzy pdjdg za twoim pomystem, jest duzo wieksza niz jestes w stanie zrobi¢
sam. Sesja networkingowa, to co inni nazywajg przerwa, dla mnie byta o tyle trudna,
ze w czasie zadnej z przerw nie zdgzytem sie ani dobrze najes¢ ani dobrze wysikac.
Bo po informacjach, ktére zaczeliSmy wymienia¢ miedzy sobg mam dwa zapytania o
pomoc w skonstruowaniu strategii sprzedazowej dla jednego z kolegdw, z ktdrymi
spotkalismy sie nad kotletem, a z drugim, z ktérym zaczeliSmy rozmawiac¢ w tazience
przy myciu rak, pojawit sie pomyst by potgczy¢ naszych wspdélnych znajomych i
zaczgC jako ludzie ktérzy spinajg dwa zupetnie rézne biznesy, generowac na jego
podstawie trzeci. Po powrocie trzeba bedzie usigs¢ nad wizytowkami, ktére
pozbieratem, zdzwonic¢ sie z tymi ludZzmi, spotkac sie, zobaczy¢ jak wartos¢ wytoni
sie w naszych gtowach, co mozemy wspdlnie zdziata¢. To sg tematy kompletnie
Spoza mojej branzy np. jeden zwigzany z branzg odchudzania drugi zw z
urzgdzeniami do uzdatniania wody. Rzeczy totalnie z kosmosu, o ktérch nigdy nie
pomyslatbym, ze moge mie¢ wartos¢ dla ludzi, ktorzy robig tak odjechane od mojej
rzeczywistosci rzeczy, a tymczasem okazuje sie ze miksujgc doswiadczenia, wiedze,
umiejetnosci z 2+2 robi sie 5 albo nawet 19 mam nadzieje.



Justyna Broniecka-Klim, Biuro Rachunkowe Redu Tax Sp. z
0.0.

PISEMNA:
Byly$my uczestnikami szkolenia MAKE the CHANGE. Szkolenie polecito nam kilku

naszych znajomych. Przyjechali§my na szkolenie dowiedzie¢ sie czego nie robimy w
naszym biznesie skutecznie lub co i jak mozemy poprawic. Szkolenie jest
prowadzone w bardzo ciekawy sposob. (...) Ogromng wartoscig tego szkolenia jest
mozliwos¢ realnego poznania innych przedsiebiorcow, dzieki swietnie prowadzonym
sesjom networkingowym.

Anna Lindner-Grem i Justyna Broniecka-Klim, Redu Tax Sp. z o.0.

VIDEO:
Pomagamy przedsiebiorcom optymalizowac¢ podatki i nie ptaci¢ ZUSu po to aby
wszyscy byli bogatsi i szczesliwsi.

Przyjechatam tu poniewaz rekomendowato mi to szkolenie 10 osob, z czego sg to
osoby ktorym niezwykle ufam, ktore tutaj byty i powiedziaty ze warto tu przyjechac.
PostanowiliSmy catg ekipg tutaj przyjechac i zobaczy co Piotra ma do powiedzenia
dlatego, ze wczesniej mieliSmy okazje zobaczy¢ do na NAC.

Najbardziej na tym szkolenie zainspirowato mnie to, ze mogtam zobaczy¢ jak realnie
wykonywac up-selling, jak firmy zarabiajg i gdzie zarabiajg, bo czasem z punktu
widzenia zwyktego konsumenta nie wszystko po prostu wida¢. Po tym szkoleniu na
pewno wdroze wiele rzeczy. Mam zrobiong liste rzeczy ktdre musze zrobic. Pierwszg
rzecz jakg zrobie to przemodeluje strone po to zeby skutecznie nazbierac liste
mailingowg a potem jg jeszcze skuteczniej wykorzystywac.

tukasz Rita, Nautikka-Invest.pl - developer

Do przyjazdu sktonito mnie to, ze chciatem uporzgdkowac swoja wiedze ktorg
uzyskuje juz od dtuzszego czasu. Chciatem dowiedziec€ sie jak wynies¢ swoj biznes
na wyzszy poziom.


http://bit.ly/YFJglI

Najbardziej zainspirowato mnie to, ze dowiaduje sie tutaj rzeczy, ktére pozwalajg na
to zeby dotrze¢ do szerszej grupy klientéw. Dla mnie najistotniejszg rzeczg na tym
szkolenie byto to, zeby produkowac informacje dla réznych klientéw. Mamy takich
ktérzy szukajg informacji pisanych, szukajg informacji video oraz takich ktérych
mogg doswiadczy¢ w kontakcie.

Dla mnie najistotniejsze jest to zeby mysle¢ o szerszej grupie klientdw, a nie skupia¢
sie wytgcznie na jedne;j.

Agnieszka Lipinska, Madame Googoo baby carriers

Jestem tutaj dlatego, Zze Piotr jest niesamowitg inspiracjg. Dobry wielki cziowiek,
ktory pokazuje mi krok po kroku, co zrobi¢ z moim biznesem, zeby rzeczywiscie on
trwat. Nie rok nie dwa, ale tak dtugo, jak bede miec¢ site, zeby tworzy¢. A moja pasja
jest na tyle silna, ze ja nie moge sie poddac, wiec mysle, ze tutaj wyniose jeszcze
duzo wiecej mimo tego ze juz korzystam z innego kursu. Jednak jestem bardzo
zaskoczona bo tutaj jest jeszcze wiecej informacji. tak wiec to jest obowiazek
kazdego czlowieka ktory zaczyna swoj biznes, ktory nie skonczyl zadnej wielkiej
szkoly zwiazanej z biznes, ale na razie mu sie udaje. Kto wie co bedzie dalej. Mysle
ze to jest istotna kwestia zebysmy edukowali sie w ten sposob. Najwigksza
wartoscia jest wiedza ktora mam zamiar wprowadzic jak najszybciej. Nie moge
doczekac sie poniedzialku, bo bede musiala przeanalizowac to wszystko krok po
kroku i zaczynamy dzialania, wprowadzamy wszystko po kolei.

Tomasz Kucharski, Prawnicy.ZGora.pl

Przyjechatem tutaj przede wszystkim po inspiracje od Piotra Majewskiego, poniewaz
jest to osoba ktodra inspiruje mnie za kazdym razem kiedy spotykam sie z nim na
szkoleniach. To jest kolejne szkolenie, w ktorym biore udziat, w ktérym Piotr mnie
inspiruje i daje mi tego rodzaju wiedze, ktdérg wykorzystuje w swoim biznesie na
nastepny dzien po szkoleniu. Natomiast to co najbardziej dotarto do mnie dzisiaj
jeszcze po raz kolejny to jest to, ze Piotr proponuje i wdraza budowanie bizneséw na
wartosciach i to jest to co mi najbardziej odpowiada. Te wartosci ktére Piotr tutaj
oferuje, propaguje sg bliskie bardo moim wartosciom dlatego t to jest jakby
niekonczaca sie opowiesc¢ i przygoda z tymi wartosciami i z tym biznesem, dlatego
wizyta na MtC jest kolejnym etapem poznawania tych wartosci i budowania biznesu



na wartosciach. Uwazam, Ze jest to biznes na lata, a taki biznes proponuje Piotr.
Biznes, ktory przetrwa lata, a nawet dekady.

Sylwester Salach, Proenergetyka.pl - Energia Odnawialna

Zajmujemy sie pionowymi sitowniami wiatrowymi czyli energetyka odnawialna.
Doszedtem do takiego miejsca w zyciu, gdzie chciatbym zrobi co$ dobrego, nowego,
innego. Stad moja obecnos¢ na tym kursie, gdzie szukam rozwigzan, ktére pomoga
mi pracowac troszke mniej, madrzej, a zarabiaC znaczgco wiecej. To szkolenie
otwiera dla mnie pewne drogi, kierunki, o ktérch swiadomos¢ miatem, ale nie
potrafitem wdrozy¢ przez wiele wile lat, nie miatem czasu na to albo nie mialem
pieniedzy. w tym momencie otwierajg mi sie pewne klapki, ktére miatem zamkniete
do tej pory i silna wewnetrzna determinacja, zeby w korncu wtasnie to zrobic¢. Na tym
szkoleniu sg pewne modele, przyktady, ktére sg do wdrozenia wprost. ja jestem
Polakiem, wiec troche kombinuje po swojemu, tutaj sg gotowce pewne i w tym
momencie mam zamiar je wdrozy¢ praktycznie zywcem jak to byto przedstawione na
szkoleniu i mam nadzieje, ze przyszty rok bedzie tym pierwszym rokiem efektow,
ktore powinny sie pojawic.

Elzbieta Krokosz, Pomaga kobietom w biznesie

Z tego seminarium wynosze praktyczne strategie jak prowadzi¢ dalej moj biznes, jak
przyciggac¢ swoich klientow, jak budowac takie relacje, zeby oni sie stali moimi
klientami. Wynosze mnostwo cennych, biznesowych wskazowek do zastosowania
od jutra i jakby to kto dostarcza do szkolenie jest dla mnie takim wzorem tego, ze
jezeli oni méwig, ze tak dziatajg z sukcesem to jest dla mnie dowod, ze ja moge
doktadnie zrobi¢ to samo. To seminarium mogtabym poleci¢ kazdej osobie, ktora
prowadzi swojg firme i chciataby zwiekszy¢ obroty swojej firmy, ale chyba taki gtéwny
przekaz, ze wzgledu tez na moje przestanie, bo zastanawiam sie czemu jest tak
mato kobiet na szkoleniu, ktore jest tak praktycznie biznesowo, dlaczego tak mocno
koncentrujemy sie na tym zeby chodzi¢ na spotkania gdzie jest wiecej kobiet, gdzie
czujemy sie bardziej komfortowo, a nie idziemy na tego typu szkolenia, ktére
dostarczajg praktyczng wiedze biznesowag, co zrobic od jutra, by ten biznes
naprawde rost. pierwsza sesja networkingowa byta trudna, bo to byto cos
sztucznego, natomiast kazda przerwa jest coraz bardziej efektywna i fantastyczna
dlatego, ze ja naprawde poznaje ludzi ktdrzy moze nie bedg moimi klientami bo



moimi klientami sg kobiety, a ich jest mato, ale to sg partnerzy, ktérzy juz widze, ze
moga popchng¢ mnie dalej, mogg mi pomoc w moim biznesie albo kilka oséb
powiedziato: Stuchaj, daj mi swojg wizytowke, bo ja znam kobiete, ktdra z twoich
ustug mogtaby skorzystac.

Konrad Kuligowski, Agencja Interaktywna D2M

Pomagam firmom w wykorzystaniu internetu i nowych technologii w rozwoju ich
biznesu, bo wierze, ze to jest jeszcze mocno nie zagospodarowana nisza i widze w
tym duzy potencjat. Przyjechatem tu bo uwazam ze kazdy przedsiebiorca powinien
sie rozwijac, a nie sta¢ w miejscu, a takie seminaria, konferencje sg najlepsza
metodg do ni tylko dowiedzenia sie czegos od prelegentow, od ekspertéw ale takze
wymiane doswiadczen z innymi przedsiebiorcami. Najbardziej zainspirowat mnie
model dotyczgcy sprzedazy, w jaki sposéb inaczej mozna to robi¢ tzn. uswiadomito
mi to jak duze btedy do tej pory popetniatem, nie wykorzystujgc potencjatu moich
klientow. po tym jak tylko wroce z tego seminarium, bede musiat zrobi¢ gruntowny
audyt. Juz widze, ktore rzeczy robitem zle albo ktérych rzeczy nie robitem i na pewno
bede chciat wdrozy¢ prezentowany tutaj model sprzedazy. Juz mam pewne pomysty,
jak to zrobié.

Joanna tukaszewicz-Bernardy, Alchemia ruchu

Ja rzeczywiscie poczutam, ze chce budowacé biznes. Nie chce tak sobie dryfowac po
tym Swiecie biznesu, ze cos$ wyjdzie, nie wyjdzie, z sensem, bez sensu tylko
poczutam, ze naprawde mam ochote skupi¢ sie na tym co jest dla mnie wazne i
zbudowac cos$ co bedzie dziatato w harmonii z moim zyciem, rodzing, dzieCmi, zeby
ten czas ktdry moge poswieci¢ byt jak najbardziej efektywny i poniewaz w swojej
branzy widze ze ludzie cos robig z pasjg, ale naprawde brakuje tej wiedzy
biznesowej. Najwiekszg wartoscig jest dla mnie to, ze moge tutaj pewne ¢wiczenia
zrobi¢ na zywo, zZe sie przetamuje i rozmawiam o tym co robie i nawigzuje kontakty z
ludzmi poniewaz w rozmowach z ludzmi ja pewne rzeczy przetrawiam i mi sie
dopiero klarujg. Jest to dla mnie wartosc¢.



Michat Zarebski, JestLepiej.pl - dbamy o kregostup Twojego
dziecka

Od kilku lat prowadze dziatalnos¢ gospodarczg i chce mojg firme poprowadzi¢ na
szybsze tory. To seminarium pomaga mi w pouktadaniu w gtowie pewnych rzeczy, z
ktérymi do tej pory miatem spory problem albo nawet o nich nie myslatam.
Seminarium MtC polecitbym wiasciwie kazdemu, kto prowadzi firme, niezaleznie od
tego jakiej ona jest wielkosci, bo takie tematy jakie tu poruszamy, mysle, ze kazdy
cos$ znajdzie dla siebie, niewazne czy zatrudnia jednego pracownika, czy jest osobg
samozatrudniong czy zatrudnia kilkunastu pracownikéw. Networking robiony na
przerwach pozwolit mi pozna¢ wiele ciekawych oséb z wielu innych branz. Jest to
kawat edukacji, ktéra pomoze mi w biznesie.

Tomasz Marzec, Trener, psycholog biznesu

Na tym szkoleniu Piotr pokazat zupetnie inny model biznesu. Taki bardzo
podstawowy model, ktory jest popularny w Polsce to jest znalez¢ klienta, wyciggnac¢
od niego pienigdze i po prostu, mowigc kolokwialnie, ola¢ go. Piotr proponuje
zupetnie inny model, poniewaz nie patrzy na transakcje, a na budowanie relacji
dtugoterminowej, ktéra dzieki temu daje wieksze zyski i wieksze pienigdze w
dtuzszym czasie. Szkolenie MtC polecitbym wszystkim osobom, ktére prowadza
biznes i ktére sg zwielokrotni¢ swoje przychody, swoje zyski, zwiekszyc¢ ilos¢
klientéw i mie¢ ten biznes pouktadany i prowadzi go prosciej.

Pawet Badowski, fireshop.pl - mat. przeciwpozarowe i BHP

Jestem na MtC poniewaz Piotra Majewskiego znam z internetu od wielu lat, Sledze
jego poczynania natomiast nigdy nie byto okazji zeby spotkac sie bezposrednio
dzieki jego staraniom zebratem troche wiedzy na temat marketingu, biznesu,
e-biznesu natomiast ta wiedza nie byta komplementarna, byta czeSciowa.
Stwierdzitem, ze dobrze bytoby ta wiedze skompletowac¢ w catos¢ i pozna wiekszy
sens tego dziatania. | to sie udato na tym spotkaniu MtC. polecam to szkolenie
wszystkim, ktorzy wiedzg, ze jest pewna droga dla sukcesu, ale nie wiedzg jak to
zrobi¢, aczkolwiek majg sile i energie zeby to wdrozy¢ i zrealizowac. Tylko wtedy
mam to sens. Samo poznanie nic nie daje. Trzeba to wdrozy¢. Spotkania na
przerwach, uprawianie networkingu, czyli wzajemne rozmowy dajg bardzo wiele.



Mozna poznac poglady roznych ludzi na te same tematy, mozna poznac inne
dziatalnosci, inne sposoby myslenia, inne problemy i zrozumiec, ze to co nas
dotyczy i problemy, w ktorych zyjemy sg czescig wiekszej catosci i tak naprawde nie
trzeba sie przejmowac drobnymi rzeczami a duzo rzeczy mozna szybko skorygowac
i sprawic¢, by byty tatwe i proste.

Magdalena Kamieniecka, PodologWroclaw.pl

Przyjechatam na seminarium po raz drugi, poniewaz bardzo mi sie podoba sposob
przekazu dotyczgcy budowania modelu biznesu, ktory polega na budowaniu
dtugotrwatej relacji z klientem. To szkolenie dostarczyto mi konkretnych narzedzi,
ktore pozwolity mi etapami wprowadza¢ zmiany w prowadzeniu mojego gabinetu i
dzieki temu lepiej dba¢ o moich klientéw, budowaé dtugotrwate relacje. Jest to moja
druga edycja, poniewaz zauwazytam wymierne korzysci z tego szkolenia, chciatam
jeszcze doktadniej doprecyzowac to, czego by¢ moze nie zrozumiatam na pierwszej
edycji, a chciatabym to uzupetni¢ w moim biznesie. Z catg pewnoscig to szkolenie
polecitabym osobom prowadzgcym albo dziatalnos¢ jednoosobowa, tak jak ja to w
tej chwili robie, albo dla takiego mikroprzedsiebiorstwa - z tego kregu moi znajomi
rowniez z tego szkolenia korzystaja.

Mariusz Siekierski, UNITED Travel & Events Poland

Przyjechatem na spotkanie MtC po to by wprowadzi¢ w swojej firmie, zmiany, ktére
spowoduijg, ze praca w mojej firmie bedzie bardziej wydajna. Chciatbym znalez¢ tez
wiecej czasu dla siebie, dla swojej rodziny i z takg nadziejg przyjechatem na to
szkolenie, zeby poznac techniki, nauczy¢ sie, jak do tego doprowadzic. Jak zarabia¢
wiecej pieniedzy, jak by¢ bardziej efektywny i jak znalez¢ czas dla siebie i dla swojej
rodziny. To szkolenie do tej pory uswiadomito mi, ze prowadzgc biznes jestem
ograniczony ramami, ktére sam sobie narzucam. Nie widze pewnych rzeczy z
zewnatrz. Dopiero kontakt z innymi ludZmi pokazuje mi, ze na moj biznes mozna
spojrze¢ o wiele inaczej. | jest to dla mnie o tyle wazne, ze uwazam sie za
specjaliste w swoim biznesie. Dlatego tak trudno jest mi wyjs¢ spoza tych ram i
spojrze¢ na to z boku. Tutaj okazato sie, ze po jednym dniu spotkatem ludzi, ktorzy
pokazali mi w bardzo prosty sposob, ze na rzeczy, ktére ja patrze w okreslony
Sposob, mozna spojrzec zupetnie inaczej, bgdz robi¢ zupetnie inaczej, bardziej
efektywnie. To seminarium polecitbym przede wszystkim osobom, ktére w swoim



biznesie dotarty do takiego momentu, kiedy wydaje sie, Ze nie mogg juz nic dalej
robic, walg gtowg w Sciane. Majg statych klientow, majg prace, ale zaczynajg goni¢
wiasny ogon. Wyobrazam sobie takie firmy jako takie statki, ktore sie kotyszg bardzo
mocno na wzburzonym morzu i one ptyng, majg swojqg site natomiast kapitan -
wiasciciele, przedsiebiorcy nie czujg tej pewnosci. to nie jest stabilny wzrost -
stabilne ptyniecie tylko raz krok do przodu, raz do tytu - raz zatrudniamy ludzi, raz ich
zwalniamy, raz mamy wiecej pracy, raz mamy za mato. Gasimy pozary, nie mamy co
robi¢. Uwazam, ze firmy, ktére doszty do takiego momentu, a chciatyby przeskoczy¢
wyzej, powinny zjawic sie na takim szkoleniu.

tukasz Sowa, Poranneespresso.pl, fotograf

MtC czyli zréb jakies zmiany w swoim zyciu, w swoim biznesie. Ja jestem wiasnie w
momencie ze poszukuje nowych mozliwosci, aby zmieni¢ co$s w swoim zyciu, aby
zyto mi sie lepiej, wiec wszelkiego rodzaju eventy, szkolenia, warsztaty tego typu -
staram sie z nich korzystac. Akurat Piotra znam z wczesniejszych szkolen, w ktérych
uczestniczytem, wiec widzgc, ze tworzy nowy produkt, nowe szkolenia, stwierdzitem,
ze od razu musze skorzystac z tej mozliwosci. Wartoscig stgd sg konkretne
strategie, konkretne przepisy, jak dziata¢, jak tworzy¢, jak wymyslaé. Kolejne rzeczy,
ktore majg zbudowa¢ mnie, maoj biznes, aby pdzniej zyto sie lepiej. W momencie, w
ktérym jestem czyli dopiero na etapie wymyslania, kreowania pomystoéw moge je
duzo lepiej dopasowac do juz konkretnych gotowych przepisow, ktére moge tutaj
uzyskac od Piotra.

t ukasz Wiczykowski, S-DGSA.pl

Najwieksza wartosc¢ to ok. 20 stron notatek, ktore juz mam i ktére bede na pewno
wdrazat od jutra, bo szkoda czasu.

Aneta Nowak, AnetaNowak.pl

Do przyjazdu na MtC sktonito mnie to, ze mam bardzo duze zaufanie do Piotra
Majewskiego, poniewaz uczestniczytam wczesniej w wielu jego szkoleniach.
Ostatnio ukonczytam Platynowy Produkt i bardzo jestem mu wdzieczna za to, jakie
pomysty mogtam wygenerowac, dzieki jego szkoleniom. Chciatam tu przyjechac i



odswiezyC sobie te wiedze i poznac ludzi, ktdrzy sg tez w podobnym punkcie. Ja
akurat jestem na etapie rozkrecania takiego wymarzonego projektu
zeglarsko-rozwojowego i dzieki éwiczeniom, ktére Piotr zadaje, mozna sobie wiele
rzeczy uswiadomic, takze to jest super i te wszystkie przyktady praktyczne. Z tego
seminarium najwieksza wartosc jest taka, ze mozna poznac ludzi, ktérzy sg na takim
etapie jak ja. Mozna sie wymieni¢ doswiadczeniami, kontaktami i porozmawia z
prowadzgcym na zywo tzn. podejsc i zadac rézne pytania, ktére na biezgco sie
pojawiajg. Swietny pomyst z networkingiem, z takim wprowadzeniem, jak to robi¢, bo
przyznaje, ze ja nie bytam w tym specjalistkg wczesniej, a takie ¢wiczenie, ktore na
poczatku dostaliSmy, zachete to tego, by przedstawia¢ sie w okreslony sposéb, tak
by zaciekawito to rozméwce i taka zacheta, zeby jak najwiecej tych kontaktéw
ponawigzywac sprawito, ze zaangazowatam sie w to i to jest bardzo fajne.

Jerzy Sempowicz, inwestor na rynku nieruchomosci

Przyjechatem do Piotra, poniewaz mam z nim kontakt co najmniej od 6 lat, wiec
stosunkowo dtugo. Kiedys, te 6 lat temu, pomdgt mi po raz pierwszy rozkreci¢ moj
internetowy biznes. Wprawdzie nim sie juz nie zajmuje, ale zostat on przeksztatcony
w dla mnie dochdd pasywny - swoje serwisy internetowe wydzierzawitem.
Przyjechatem tutaj moze nie po to, zeby w jakis sposéb przeanalizowac,
przebranzowi¢ swéj biznes, w ktéorym w tej chwili dziatam a dziatam konkretnie na
rynku nieruchomosci. Jest to tez czesciowo zwigzane z internetem i ideami, ktore
Piotr promuje, ale tez jest to biznes stricte stacjonarny, ktéry wymaga dobrego,
czestego, swietnego kontaktu z klientem i wiem na pewno, ze Piotr jest w stanie mi
w tym pomoc, ze jest w stanie naprowadzi¢ mnie na jakags droge, zeby polepszyc¢ to
co robie, zebym mogt lepiej pomagac ludziom rozwigzywac swoje problemy.
Szkolenie przede wszystkim polecitbym poczatkujgcym, startujgcym w biznesie,
ktérym wydaje sie, ze nalezy po prostu ztapac jaki$ produkt i osobie go sprzedawac.
To juz w tych czasach nie dziata. Ten proces sprzedazowy nalezy poprowadzi¢ nieco
inaczej, wrecz odwrocic go do gory nogami, no ale o tym mowi Piotr na szkoleniu,
wiec ja nie bede zdradzat technik Piotra. Nalezy tutaj przyjechaé, poznaé cate grono
szanownych stuchaczy, kazdy z nich ma inne doswiadczenie w biznesie i czesto to
co ustyszymy od nich potrafi kompletnie przeskalowac nasz biznes.



Tomasz Bednarek, Agencja Reklamowa OffTeam

Mysle, ze wyniostem wiele rzeczy. Na pewno na nowo i na Swiezo spojrzatem na
swojg firme, na zarzgdzanie, na te rzeczy, ktére sg wazne i miatem czas na to, zeby
na nowo te rzeczy pouktadac. To szkolenie mégtbym poleci¢ kazdemu, kto prowadzi
dziatalno$¢ gospodarczg, kto jg dopiero zaktada albo ma plan zatozy¢. Mysle, ze
najwiekszg wartoscig jakg przedsiebiorcy prowadzacy swojg dziatalnos¢ mogg
wynies¢ z takiego szkolenia mozna odizolowac sie od tej codziennej gorgczki i
spojrze¢ na swoj biznes z dystansu, méc go na nowo zdefiniowaé, przewertowac i
zobaczy¢ co funkcjonuje a co nie.

Henryk Ktosek, HDM Henryk Ktosek

To seminarium dato mi nowe spojrzenie na temat sprzedazy. Mam paru znajomych,
ktérym chetnie polecitbym to szkolenie. Jesli chodzi o rozmowy, ktére prowadzimy
na przerwach to otworzyto mnie to jako cztowieka na nowych ludzi przede wszystkim
i widze przez to, ze inni tez sie otwierajg i to jest piekna sprawa.

Matgorzata Brzeska, Ficosa International

Bardzo zainteresowat mnie program szkolenia i sposob prezentacji tego programu.
Najbardziej zainspirowaty mnie rozne techniki, ktére mogg sie wydawaé bardzo
oczywiste z jednej strony, a z drugiej strony bedac przedsiebiorcom czy
menadzerem nie zdajemy sobie sprawy czy nie zwracamy na nie uwagi, na pewne
szczegoty i procesy. Bardzo podobat mi sie pomyst patrzenia na firmy nie jak to sie
robi standardowo z perspektywy roku, dwéch czy trzech tylko myslenia big, tzn.
myslenia w duzej perspektywie czasowej a takze jesli chodzi o cate przedsiewziecie
w perspektywie 10 czy wiecej lat.

Edward Ruszczyc, Brightness.com.pl - marketing
nieruchomosci

Na tym szkoleniu jestem dzieki Mateuszowi Chtodnickiemu, ktéry polecit mi to. Piotra
Majewskiego kojarze z NAC, wiec stwierdzitem, ze wezme narzeczong, wezme



przyjaciela i postuchamy co ma tutaj do zaoferowania i nie zatuje. Na tego rodzaju
prezentacjach wiele rzeczy sie powtarza, bo prowadzenie dobrego biznesu ma
gdzies$ te same zrédta. Najwazniejsze, ze jest tu czas, zeby na nowo to wszystko
przemysleé, spojrze¢ na model, ktory rozni sie od tego co inni prelegenci prezentujg i
to jest najcenniejsze, ze jest ten weekend, ten czas, w ktérym mozemy na nowo
przemyslec jak konstruujemy swoj biznes. Mam wiele pomystéw, prowadze wiele
réznych biznesow, ktére dotyczg moich réznych dziatalnosci. Robie notatki. To co
jako pierwsze wdroze to utoze sobie w gtowie to co miatem tutaj, co mi sie pojawito,
pospisuje sobie, bede rozmawiat z zespotem i dalej wdrazat.

Matgorzata Kot, Vip Biuro Rachunkowe, Warszawa

Najwazniejszg rzeczg, ktorg uzyskatam na tg chwile to to, ze nauczytam sie w jaki
sposob mam méwic o swojej firmie, jak jg prezentowaé. Po tym szkoleniu bede
mogta podpowiedzie¢ moim klientom, w jaki sposéb mogg promowac swoje firmy,
jak mogg o swojej firmie méwi¢ inaczej niz do tej pory.

Janusz Tomczak, Przedsiebiorca

Przyszedtem tutaj z konkretnym zamiarem, poniewaz w naszej firmie zona zajmuje
sie sprzedazg, jest tym frontmenem, ja natomiast jestem tzw. cztowiekiem zaplecza,
ale z racji tego, ze mamy trzy odnogi w swojej firmie i zaczynamy dzieli¢ sie
obowigzkami tez chciatem wejs¢é w role sprzedawcy, co nie tatwo mi idzie i ten
networking, ktéry sie odbywa w przerwach, te spotkania z ludzmi to taki krok milowy
dla mnie. Niesamowite otwarcie mnie samego. Pomogto mi na poczatku to, ze
prowadzgcy powiedziat, ze wszystko to co tutaj robimy, cwiczymy, jest na poczatku
plastikowe, sztuczne, natomiast jest w dobrej intencji, wiec warto to wyéwiczy¢, zeby
pozniej byto naturalne. Ja to zaczatem robic i faktycznie na czwartej przerwie, gdzie
energia juz spadata, zobaczytem, ze ciezko jest dalej z tg formutg wychodzi¢, nadal
prébowatem obserwujgc co sie dzieje. Zauwazytem, ze jest to nadal swietny wstep,
zeby rozmawiac o czyms$ gtebiej, interesowac sie tym, co ktos robi, ale tez méwié o
sobie i szukac jakiejs relacji, potgczenia miedzy sobg klientéw, rynkéw, pomystow na
dziatanie. To szkolenie polecitbym w pierwszej kolejnosci znajomym, ktérzy tez sg
przedsiebiorcami i jak sie spotykamy i rozmawiamy, mamy podobne problemy. Ta
pigutka wiedzy, ktorg tutaj otrzymujemy jest wiedzg, nad ktérg trzeba oczywiscie
popracowac, ale ona moze fajnie sklasyfikowaé, pouktadac cate dziatanie.



Przegladam notatki i widze, ze ogromna praca przede mng. Zachecatbym
znajomych do tego, zeby przyszli i zobaczyli, ze skoro sg jakies problemy i nie ma
pomystu, tylko gada sie i mieli sie o tym, to moze fajnie bytoby zobaczy¢ cos z
zewnatrz i faktycznie postuchaé kogos, kto zbudowat jakis fajny system, ma dobre
intencje przede wszystkim, bo tak wyczuwam. Tu nie chodzi o oszustwa, triki
sprzedazowe itd., ale o wartosci, ktére tutaj nadal sg najwazniejsze i tworzg ten
piedestat na poczatku. To jest bardzo mocne i zgodne z tym, co ja czuje i co mysle.

Paulina Pawluczak, Przedsiebiorca

Przyjechatam na MtC poniewaz zaczynamy nowg dziatalno$¢ w biznesie i chcemy jg
jak najszybciej rozwingc€ i osiggnac¢ z tego korzysci. Dzieki temu, ze tutaj jestem
otrzymatam ugruntowang wiedze, schemat do dziatania i moje nastepne kroki w
biznesie na pewno bedg bardziej pouktadane i skuteczniejsze. Bardzo chetnie
polece to seminarium wszystkim przedsiebiorcom, ktérzy chcg sie szybko rozwingc,
chcg dowiedzie€ sie w jaki sposob to zrobic i chcg sie uczy¢ od najlepszych.
Networking, w ktérym miatam okazje wzig¢ udziat jest swietnym ¢wiczeniem do
otwarcia sie, takim startem do nawigzywania kontaktow z innymi ludzmi i mam tu na
mysli przede wszystkim innych przedsiebiorcow, ktdrzy mogg nam poméc w rozwoju
naszego biznesu.

Sebastian Mrozinski, Adwokat

Kilka os6b zadato mi to pytanie, co prawnik robi na takim seminarium? Prowadzenie
kancelarii to tez jest prowadzenie biznesu i jezeli chcemy sie rozwijac trzeba mie¢
podejscie do prowadzenia kancelarii prawnej, ktéra ma ograniczony i dosyc¢
specyficzny rodzaj produktu, ale mimo wszystko fakt zatrudniania pracownikéw a
przede wszystkim fakt wspotpracy z klientami, bo na tym sie to opiera wymaga
umiejetnosci, ktore na szczescie prezentowane sg na tym seminarium. Seminarium
MtC pozwolito juz w pierwszym dniu, w pierwszej czesci, uswiadomito mi, ze musze
dokona¢ zmiany w zakresie podejscia do mojej roli jako adwokata, do moich zadan,
do tego co robie, co moge dac klientom, jak rowniez inne podejscie do wspotpracy z
klientami. Seminarium MtC moge poleci¢ kazdemu, kto prowadzi dziatalnos¢
gospodarczg. Z pewnoscig polece je mojemu wspolnikowi, ale tez kazdej osobie,
ktora prowadzi firme niezaleznie od jej rozmiaru. Networking, ktory jest
praktykowany na kazdej przerwie poza samymi kontaktami, ktére w chwili obecne;j



nie wiemy czy nam bezposrednio przysporzg klientéw czy partnerow biznesowych z
pewnoscig uczy tez swobodnej rozmowy, innego wyrazania swojej roli jako
przedsiebiorcy jak rowniez poznawania z innej strony innymi stowami oséb
dziatajgcym w zupetnie innych branzach.

Grzegorz Wiciak, Przedsiebiorca

Branza, ktérg obecnie zajmuje sie to szeroko pojeta edukacja, przy czym teraz
odkrywam nowe zasoby zwigzane wtasnie ze zmiang przekonan. Chciatbym tutaj
rozwing¢ pewien swoj projekt, nad ktorym od pewnego czasu pracuje i przyjechatem
tutaj by pozyskaé zasoby, aby ten cel zrealizowac i zmonetyzowac¢ go dla mnie z
sukcesem. Najbardziej zainspirowato mnie tutaj to, ze tematy, ktére sg poruszane,
dostosowane sg do naszych polskich realiéw, naszej mentalnosci, w szczegdInosci
do realiéw ludzi, ktérymi sie otaczam. Jest tu na tyle duzo watkéw mnie
poruszajgcych, ze ciezko mi sprecyzowac jeden konkretny. Natomiast szkolenie jest
na tyle ciekawe, na tyle inspirujgce, ze pozwala pozyska¢ bedgce wewngtrz mnie
zasoby, ktére nie do konca traktowatem az z takg powaga, z jakg teraz bede je
traktowat.

Dorota Nowak, 20 lat w biznesie

To szkolenie polecitabym kazdemu, kto czuje, ze nie wykorzystuje do konca swoich
mozliwosci jako przedsiebiorca, ktory jest zamkniety w swojej firmie na tylko i
wytgcznie swoje pomysty i dla kazdego, kto chce jeszcze bardziej rozkreci¢ swojg
firme i znalez¢ inne niekonwencjonalne metody. Spojrze¢ na swojg firme
niekonwencjonalnie. To szkolenie uswiadomito mi np. to ze dziatatam jak Zosi
samosia, czyli wychodzitam z zatozenia, ze wszystko to co zrobie sama, bedzie
najlepsze i ze niekoniecznie potrzebna mi jest pomoc z zewnatrz. Drugqg rzecz, jakg
zyskatam na tym kursie to na pewno poszerzenie $wiadomosci, w jaki sposdb moge
rozwing¢ swojg firme. Ono pokazuje mi sfery dziatania, ktérych do tej pory nie
znatam i nie umiatam wpas¢ na pomyst, ze moge klientdw pozyskiwac w zupetnie
inny sposob.



Rafat Wozniak, Poczatkujgcy przedsiebiorca

Seminarium MtC polecitbym kazdemu, kto ma otwarty umyst, jest kreatywny i
chciatby jaki$ zmian w zyciu. Mysle, ze tutaj dostanie odpowiedz na te wszystkie
swoje pytania. Networking, ktéry uprawiamy na przerwach ma ogromng wartosc.
Rozmawiajgc nawet wczoraj w hotelu z kolegami, okazuje sie, ze nie jest tak jak na
innych szkoleniach, gdzie wiekszos¢ faktycznie zamyka sie w swoich grupach tutaj
wiele os6b dochodzi do takich wnioskow, Zze my sami sie blokujemy, i wystarczy
porozmawiac i okazuje sie, ze wszyscy sg otwarci i chetni do wspotpracy, gdzies te
lody znikajg i duzo ciekawych rzeczy sie dowiadujemy i nagle kontakty takie, ze w
zyciu by cztowiek nie pomyslat.

Artur Zukowski, Przedsiebiorca

To seminarium dato mi inny punkt widzenia na rzeczy, ktore do tej pory byty przeze
mnie pomijane, czyli popatrzytem na swoéj wtasny biznes z zupetnie innej
perspektywy - budowania innej relacji z moimi klientami. polecitbym to szkolenie
wszystkim, ktorzy probujg zbudowac swaj biznes w oparciu o ustuge i o sprzedaz
produktu, jakim jest ustuga. Sesja networkingowa na przerwach data mi to, ze
poznatem kilka ciekawych osdb, mam kilka kontaktow, ktore pewnie bedziemy
wykorzystywac.

Cecylia Jedynak, Przedsiebiorca

To szkolenie daje mi ogromng wiedze i rozszerzenie swojej intuicji, ze pewne rzeczy
robitam na wyczucie, nie majgc pojecia czy mi to wyjdzie czy nie. Dzieki tym
warsztatom i temu, co sie tutaj nauczytam mysle, ze teraz kazdy mdj krok bedzie
przemyslany i nie przez przypadek. Polecitabym to szkolenie tym, ktorzy maja pasje i
chec¢ do tworzenia biznesu, ale bardzo swiadomie zeby nie musieli sie tego tak uczy
jak ja przez pare lat na wyczucie tylko zeby juz zaczynali od narzedzi, ktére im
poézniej utatwig catg droge w zyciu.



Piotr Nastawski, przedsiebiorca od kilkunastu lat

Przyjechatem na MtC, zeby powiekszy¢ swojg wiedze, chociaz dziatam juz
kilkanascie lat w biznesie, ale nigdy wiedzy za duzo. Do tej pory sporo roznych
informacji, pomystow uzyskatem na tym szkoleniu. Mysle, ze przydadzg mi sie one w
mojej dziatalnosci. Szkolenie MtC polecitbym przedsiebiorcom, zaréwno tym
poczatkujgcym jak i tym, ktorzy juz dtugo dziatajg na rynku. Na pewno znajdg tutaj
sporo podpowiedzi, w ogodle caty model, jego skfadniki sg inspirujgce i warto to
wdrozyc¢. Zdobywanie wzajemnych relacji miedzy uczestnikami czyli networking
wydaje mi sie by¢ bardzo ciekawg nowatorskg sprawg na szkoleniach tu w Polsce i
mysle, ze jest bardzo pozyteczny, bo mozna czasami z jednej rozmowy, z jednego
kontaktu stworzyc jakie$ ciekawe partnerstwo, czy zdoby¢ klienta czy polecenia do
swojego biznesu.

Marek Szaroletta, Niezalezny przedsiebiorca

Przyjechatem na MtC, poniewaz jestem wtasnie w trakcie zmiany. Bedgc w trakcie
zmiany, potrzebowatem zrobi¢ zdecydowany krok, zeby podja¢ decyzje: tak, chce
zmienic. Z Piotrkiem jestem od ponad 7 lat, natomiast zdecydowatem sie podjac ta
decyzje, poniewaz Piotr w mailach, ktére pisat przed tym szkoleniem, powiedziat
cos, co mi sie spodobato. Byto to takie moje, takie jak i czuje i jakie jest wartosciowe.
Pierwszg rzeczg, ktérg pokazat to to, ze buduje biznes oparty o wartosci, wiedze,
umiejetnosci i o doswiadczenie. Kolejng rzeczg i to jest drugi krok, mysle ze
najwazniejszy dla tych, ktérzy podejmujg decyzje. Zacznijcie inaczej mowic o tym co
robicie, poniewaz ja np. caty czas mowitem o tym co sprzedaje, a tu nauczytem sie,
ze ja pomagam. Pomagam ludziom, by¢ szczesliwymi. | tego wam zycze, abyscie
trafili na to szkolenie w najblizszym czasie, bo im szybciej to zrobicie, tym szybciej
bedziecie tam, gdzie chcecie by¢. Zapraszam.

Grazyna, Szuka pomystu, jak dalej rozwija¢ biznes

to seminarium dato mi inne spojrzenie przede wszystkim biznesowe na mojg firme,
jako miejsce, gdzie pracujg ludzie, gdzie jest jakas strategia, jakas wizja i pozwolito
mi to uporzgdkowac z punktu widzenia rezysera na widowni, jak to ma wygladac
albo gdzie chciatabym, zeby to zmierzato, bo do tej pory siedze jakby wewnatrz tego



wszystkiego i nie mam jasnego obrazu catosci, zeby podejmowac jakies daleko
idgce decyzje. Seminarium MtC polecitabym wszystkim osobom podobnym do
mnie, ktore zaczety robi¢ biznes z pasiji, co$ osiggnety, ale nie wiedzg, gdzie to
wiasciwie prowadzi dalej i jak sie do tego zabraé. Networking, ktéry uprawiamy na
przerwach dat mi przede wszystkim pewnosc siebie w kwestii méwienia o swoim
biznesie i bycia z niego dumnym. Pokazat mi, ze z kazdym innym przedsiebiorcom
moge rozmawiac jak z rownym sobie, pomagac rozwigzywac jego problemy i prosic
0 pomoc w rozwigzaniu moich.

Przedsiebiorca

Jest to konkretna wiedza do zastosowania w kazdej firmie i dla poczatkujgcych i dla
tych, ktorzy juz prowadzg dziatalno$¢. Wartosciowe tutaj sg kontakty z ludzmi, z
przedsiebiorcami, ktdrzy sg tutaj na tym spotkaniu. Polecam serdecznie dla kazdego
przedsiebiorcy.

Jakie korzysci wyniesiesz z MtC?

Zupetnie nowe spojrzenie na kontakt z klientem, zupetnie nowe przedefiniowanie
tego, co robie. Zupetnie nowe podejscie do marketingu. Wiele, wiele nowych rzeczy.

Ja juz wynosze sporo nowych rzeczy. Co wyniose do konca, to sie okaze, co bedzie
najwazniejszg rzeczg. natomiast na ten moment zdecydowanie analiza tego o czym
mowit Piotr, czyli to ile klient jest w stanie przynies¢ mi catosciowo, a nie patrzgc na
niego przez pryzmat pojedynczych transakciji.

Konkretne informacje, konkretne sposoby na to, co mam w przysztosci robic, co
mam poprawic. Dla mnie osobiscie wartoscig jest to, ze udato mi sie tutaj dzieki
rozmowom w czasie przerw, bardziej sprecyzowac wizje, misje tego, co chce robié.

Komu polecasz udziat w MtC?

Kazdemu, kto chce rozwing¢ swojg dziatalnosc¢, bgdz kazdemu kto mysli o
stworzeniu wiasnej dziatalnosci.



Ja nie tyle polece, co przyprowadze tutaj moich dwéch wspolnikow na najblizszg
edycje natomiast mam zdecydowanie paru kandydatéw wsréd moich znajomych,
ktdrzy zajmujg sie handlem internetowym i to jest absolutnie dla nich must, zeby sie
tu pojawic.

Mysle, ze jest to optymalne pod wzgledem wiedzy tu przekazywanej dla osob, ktore
pracujg w biznesie i ktére natrafity na jakas sciane zwigzang z tym, ze majg coraz
mniej czasu, coraz wiecej pracy i nie sg w stanie tej pracy samodzielnie
przeanalizowac¢ pod katem tego, co im przynosi pienigdze, a co nie. Tutaj spojrzenie
z boku i spojrzenie przez pryzmat roznych branz, ktére sie tutaj pojawiaja,
zdecydowanie w tym pomaga.

Na pewno bym polecita osobom, ktdre zaczynajg tworzy¢ firme. To bytby swietny
poczatek, ale wtasciwie kazdemu kto chce swiadomie prowadzic biznes.



